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EVOLUTIO

SATISFACTION PAR FORMATION 2022

DEVELOPPEMENT PERSONNEL ET COMMERCIAL STRATEGIE & MANAGEMENT

« DEVELOPPEMENT COMMERCIAL 10 « MANAGEMENT 9.75
« OPTIMISER LA GESTION DU TEMPS 9

« MIEUX COMPRENDRE POUR BIEN GERER SON STRESS 9.25 * MANAGER UNE EQUIPE 10

* Comprendre un bilan et un compte de résultat NA

COMMUNICATION DIGITAL & RESEAU SOCIAUX

* Optimiser sa communication NA
* Réseaux Sociaux NA

CREATION & REPRISE D’ENTREPRISE

BUREAUTIQUE ET INFORMATIQUE

+ STRATEGIES ET PLANS D’ACTIONS POUR LA CREATION D’ENTREPRISE 9.75
+ STRATEGIES ET PLANS D’ACTIONS POUR LA REPRISE D’ENTREPRISE 10 * Indesign NA
* Powerpoint NA
* Création d’entreprise : Etes-vous préts ? NA e Excel NA
* Formation comportementale pour la reprise d’entreprise NA * Word NA
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